
Mainosrahoitteiset 

sähköautojen latausasemat
Clear Channel Smart City –ratkaisu



Clear Channel

One of the world’s largest 

outdoor advertising 

companies

Our global annual contribution to cities

420,000,000$ 

Clear Channel Outdoor Holdings

 22 countries

 4 800 employees

 500 000 displays

Clear Channel Europe

 17 markets

 2 900 employees

 416 000 displays

https://www.youtube.com/watch?v=9WWBMKMJxPg
https://www.youtube.com/watch?v=9WWBMKMJxPg


Suomen johtava 

ulkomainostoimija

Visiomme on olla 

innovatiivisin ja 

menestyksekäs tietoa 

hyödyntävä mediayhtiö

Clear Channel 

Suomi



Tavoitteenamme on Smart City − huomisen 

kaupunki, joka on fiksumpi jokaiselle 

käyttäjälleen. Ajatus Smart Citystä 

tarkoittaa vastuunkantoa siitä, miten 

toimintamme vaikuttaa kaupunkeihin, 

niiden käyttäjiin ja niiden ympäristöön.



Clear Channelin 

Smart City -ratkaisuja Suomessa

Palvelu- ja

pakettiautomaatit

KaupunkipyörätSähköautojen

latauspisteet
Mainos- ja 

viestintä-

media 

yrityksille ja 

julkiselle 

sektorille

Pyöräparkit ja 

sähköpyörien 

latauspisteet

Smart City –konseptimme on rakentaa, tuottaa ja operoida kaupunkilaisille

uusia, vastuullisia palveluja mainosrahoitteisesti.  



Liikenteen sähköistyminen 

vaatii kattavan lataus-

verkoston

EU:n päästörajat ja Suomen hallituksen päätös poistaa 

autovero täyssähköautoilta nopeuttavat entisestään 

siirtymistä ladattaviin autoihin. Jo muutaman vuoden 

päästä enemmistö uusista autoista tulee olemaan 

sähköisiä.

Henkilöautojen ensirekisteröinneistä vuonna 2023 

ladattavien autojen osuus oli 54 %. Täyssähköautoja 

ensirekisteröitiin ennätykselliset 29 536 kappaletta -

kasvua edellisvuoteen verrattuna oli peräti 103 %.

Sähköisten autojen yleistyessä myös vaatimukset 

latausratkaisuja kohtaan kasvavat. Latauksen on oltava 

nopeaa, toimintavarmaa ja helppoa.

* Lähde: Autoalan Tiedotuskeskus



– liikenteen sähköistyminen on 

globaali megatrendi 

Kaupunkilaiset saavat lisäarvoa laajenevasta 

palveluverkostosta, mahdollistaa asemien 

rakentamisen myös heikomman käyttöasteen 

kohteisiin.

Kaupungit saavat taloudellisesti kestävän 

tavan rakentaa ja ylläpitää latausverkostoa, 

uudet latauspisteet helpottavat sähköautoon 

siirtymistä

Latausverkoston kustannuksia katetaan 

mainostuotoilla, mainonta auttaa tukemaan 

siirtymää kohti kestävämpää liikennettä ja sillä 

tavoitetaan keskitetysti autoilevat edelläkävijät.

* Lähde Autoaan tiedotuskeskus

34 % 
Ensirekisteröidyistä 

autoista oli 

täyssähköautoja 

vuonna 2023 *

Mainosrahoitteinen 

sähköautonlataus 



Mainosrahoitteinen

latausverkosto

Tarjoamme yhteistyökumppanimme kanssa 

kustannustehokkaan avaimet käteen -latausratkaisun, joka 

helpottaa latausasemaverkoston rakentamista ja nykyisen 

verkoston laajentamista. Ratkaisu koostuu latauslaitteesta 

ja erillisestä mainoslaitteesta.

Latauslaitteet sijoitetaan autojen latauksen kannalta 

sopiviin paikkoihin, ja mainoslaitteet asennetaan 

sijainteihin, joissa on merkittävät liikennevirrat. 

Mainostamisesta saaduilla tuotoilla katetaan 

latausverkoston asennus-, käyttöönotto- ja 

ylläpitokustannuksia. Tämä mahdollistaa asemien 

rakentamisen myös heikomman käyttöasteen 

kohteisiin.

Latausverkoston rakentaminen ja ylläpito on kokonaan 

Clear Channelin ja yhteistyökumppanin vastuulla.



Mainosrahoitteisen 

latausverkoston ja 

kaupunkiviestinnän edut

1. Latausverkoston rakentaminen ja ylläpito on 

kaupungille tai kunnalle kustannustehokasta tai 

jopa ilmaista.

2. Uudet asemat lisäävät latausmahdollisuuksia 

olemassa oleville sähköautoilijoille ja helpottavat 

sähköautoon siirtymistä niille, joilla ei vielä 

sähköistä autoa ole.

3. Myös pienemmän käyttöasteen alueille on 

mahdollista rakentaa asemia, koska kustannuksia 

katetaan mainostuotolla.

4. Ylläpito on Clear Channelin ja yhteistyökumppanin 

vastuulla, jolloin se ei vaadi resursseja kaupungilta 

tai kunnalta.

5. Ratkaisu sisältää asiakaspalvelun latauspalvelun 

käyttäjille.

6. Mainosnäyttö tarjoaa kanavan kaupungin omalle 

viestinnälle.



Investointien ja tuottojen 

hyötysuhde

Mainoslaitteen 
investointi

Hankintahinta 30,900
Asennus 5,000
Sähköliittymä 2,000
Projektointi 2,000

Yhteensä 39,900

Mainoslaite,
2 mainospintaa

Myyntituotto per vuosi 
Vuosi 1 36,000 
Vuosi 2 37,800
Vuosi 3 39,690 
Vuosi 4 41,675  
Vuosi 5 43,758 
Kumulatiivisesti 198,923

Esimerkkilaskelmassa 

suomalainen suuri kaupunki

Latauspiste (hidas kadunvarsilaite)
• Investointi sisältäen rakentamisen 10 000e

• Ylläpito vuodessa 300e

• Lataustuotto 800 – 1800e.

• Takaisinmaksuaika: 7v->

Käytännössä  investointi ei maksa itseään takaisin ennen infran 

uusimistarvetta ilman julkisen sektorin tukea.

Mainosrahoitteinen latauspiste näytöllä
• Investointi sisältäen rakentamisen 40 000e

• Ylläpito vuodessa 600e

• Lataustuotto 800 – 1800e.

• Mainostuotto 15 000 – 30 000

• Takaisinmaksuaika: 1,5 – 3 vuotta

Käytännössä investointi maksaa itsensä takaisin nopeasti.

Latauspisteiden ja mainoslaitteiden rakennuttamisessa, 

ylläpidossa ja operoinnissa on merkittävät synergiat.



Tyylikäs 
ympäristöön 
sopiva ratkaisu

Latauslaite on siro, eikä se vie paljon tilaa.

Mainoslaitteena käytetään samoja malleja, 

jotka ovat jo tällä hetkellä käytössä katujen 

varsilla ulkotiloissa. Näytöt sulautuvat 

tyylikkäästi katukuvaan.

Yhden mainoslaitteen tuottoja voidaan 

käyttää rahoittamaan useampaa 

latauslaitetta.

Mainoslaite voidaan sijoittaa erilleen 

latauspisteestä, mikä mahdollistaa 

optimaaliset sijainnit molemmille 

laitteille.



Lassi Tolonen

CDO, Finland

Regional Director, Clear Channel EAST

lassi.tolonen@clearchannel.fi

+358 40 523 0041

Kysy lisää
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